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Institucional

¢QUIENES SOMOS?

El Centro Comercial e Industrial de San

José es unainstitucion gremial, social y de N U E STRUS S E RVI c I 0 S

servicios que representa al sector privado
empresarial del departamento desde el

afio 1911. Promueve la profesionalizacion SERVICIOS GREMIALES
del empresario maragato, brindando e Actividades de capacitaciény
soporte para el desarrolloemprendedor. fortalecimiento empresarial.
» Disefioy publicacién de llamados laborales
VISION e Asesoramiento econdémico y tributario.
e Acceso a convenios con importantes
Como referente empresarial en la beneficios.
sociedad maragata, buscamos articular e Campafias de apoyo al comercio local.
acciones para lograr el entendimiento « Sala de conferencias / Sala de reuniones.

entre todas las partes interesadas.
Trabajar para lograr el bien comun a
través de proyectos generadores de
desarrollo y de trabajo genuino de
calidad. Generar valor en nuestras
actividades y potenciar el desarrollo
productivo departamental.

SERVICIOS DE GESTORIA
e Servicio de contabilidad.
e Liquidaciény pagos ante BPS, DGI, MTSS.
e Liquidacién de sueldos y jornales.
* Asesoramiento de Contador Pdblico.

MISION
Defender al sector empresarial formal, @) www.ccisanjose.com.uy
procurando conocer las inquietudes del CONTACTOS info@ccisanjose.com.uy
socio paraanticiparse alos cambios que lo Q43422052
afectan. Realizar una comunicacion ® 092373 561

efectiva y poner a disposicion de los
empresarios, las herramientas que le
permitan profesionalizarse y ser
sustentables en el tiempo. Actuar de
manera transparente. Promover el OFICINA'Y
sentido de pertenencia, la solidaridad, la HORARIOS ® ;‘;”9":3;:‘19;";‘;5
identidad y la responsabilidad social : ’

empresarial entre nuestrosintegrantes.

Artigas 525, San José
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Tu Celular celebra 19 aifos adaptandose al cambio y
apostando al trato directo con el cliente

Por Diego Casco Dabosio

Este 17 de noviembre Tu Celular (25 de Mayo a metros del Teatro Maccid) estd llegando a sus primeros 19 de
vida. Luego de sus inicios como agente de Antel, hoy la firma centra su fortaleza en el asesoramiento y la
atencion, demostrando que el “mano a mano” nunca dejd de ser una herramienta necesaria. La duefia de Tu
Celular, Carolina Ithurralde explicd que en un rubro que cambia a ritmo vertiginoso, el desafio es
mantenerse al dia con las nuevas tecnologias y toda su extensa gama de accesorios.

¢Comoinicialaempresa?

Mis padres tenian una empresa en otro rubro
gue nos les fue muy bien en aquel momento,
también se dio la crisis del 2002 por aquellos
anosy estuvo la cosa bastante complicada. A mi
madre se le ocurrid incursionar en el rubro de la
telefonia celular que eralo que se venia. Allime
planted si queria empezar los tramites para ser
agente de Antel. Los trdmites fueron
larguisimos y el dia que firmamos el contrato en
Montevideo nos fuimos con unos pocos pesos
en el bolsillo a comprarle a Antel algun teléfono
homologado, porque en aquel momento solo
se le podia comprar a Antel y algiin agente de
venta. Al final pese a llevar dinero no podias
comprar los teléfonos en el momento, habia
que esperar a que llegaran como una semana.

=

Tu Celular - Carolina Ithurralde

La cuestidon es que nos vinimos con dos teléfonos, me
acuerdo, pudimos comprar un Sony T290 y un Nokia.
Asi que vinimos y abrimos el local literalmente con
dos celulares para la venta. Luego llegé el pedido de
Antel, pero habia que abrir.




Los celulares no eran la herramienta que son
actualmente, no todos tenian.

Mi madre tenia una casa de venta de
electrodomésticos, ellos habian empezado a
vender algunos kits que venia el teléfono con el
chip y que se los compraban a determinados
importadores. Y se veia queiba aser elboom. Y asi
fue que arrancamos.

¢Qué productos habia para ofrecer en aquellos
anos?

Bueno, sin duda que no existian los vidrios, los
estuches. Era totalmente distinto. Habian
“medias” que se usaban para guardar los
teléfonos, también se vendian las tarjetas de
recarga que se raspaban los cartoncitos donde
aparecia un coédigo. Era todo muy distinto. Ha
cambiado muchisimo, lo que mds salia era algun
cargadory algun estuche, y no mucho mas.

Esto tiene mucho de ir viendo hacia donde va el
mercadoy cudles son los articulos demandados.

Hemos visto muchos cambios. Es algo que se ve
mes a mes a medida que cambian los mismos
modelos de los teléfonos. Cambia todo
continuamente. De hecho tenés que tratar de ir

ota a socio del mes

cambiando al ritmo porque no lo podés seguir a
veces. Por ejemplo ahora nos pasaba que
estamos liquidando teléfonos que me han
quedado para atras y que los vendemos a precio
de costo porque si hoy estd el Note 13 y me
guedaron Note 12 ya estos no los vendo. Eso es
mes a mes. Muchas veces la opcién que queda es
bajarle el precio para poder vender.

¢Como fueirse haciendo un lugar en el mercado
yunaclientela?

Sucedia que éramos uno de los pocos, o los
Unicos, que teniamos la licencia de agente de
Antel. Entonces todo lo que fue el arranque de
los contratos, cuando se empezd a saber lo que
era, nos ayudd mucho para hacernos conocer.
Ademas en aquella época no existian los
teléfonos libres como los hay ahora, antes eran
todos de compaiiias. Si yo vendia para Antel no
podia hacerlo para otras empresas. Ahi nos
fuimos haciendo de bastante clientela por ser
agente de Antel. Hoy eso es totalmente distinto
porque no precisas ser agente para vender nada.




éSe siguen haciendo los desbloqueos de
celulares?

Para ponerle un chip de otra compaiiia tenias que
desbloquearlo. Sigue existiendo, sobre todo de
gente que compra equipos en el exterior.

¢Han estado siempre en el rubro de los celulares
o hanincursionado en otras areas?

Siempre me he mantenido en esto. Aunque
tenemos algunas otras cosas, como lo que es
audio, computadoras y otras cosas. Pero mas que
nada los accesorios para celulares, cables de todo
tipo, adaptadores, es muy amplio todo lo que es el
celular. También los vidrios, las baterias, las
fundas. Porque aparte al salir todos los meses
nuevos modelos tenés que tener mds estuches y
mas estuches. Y suele ser complejo seguir a veces
la demanda de la gente, porque si por ahi tenés
cinco o seis variedades distintas de estuches para
un solo modelo de teléfono pero ninguno de esos
estuches es el que queria el cliente. Hay que tener
una variedad muy amplia para cubrir eso. Y
muchas veces para modelos que en poco tiempo
yavanaserviejos.

é¢Como havariadolademandadelagente?

El mercado ha cambiado mucho, desde que tenés
para comprar online, o mismo que la gente compra
en el exterior. Igualmente siempre tenés el cliente

TODO LO QUE UD. NECESITA EN:

JARDINERIA

MOTOSIERRAS
DESMALEZADORAS
HERRAMIENTAS ELECTRICAS
TORNILLERIA

-

ASESORAMIENTO
TECNICO

Iné;?

veni alcolor

gue viene porque necesita tu respaldo, porque
quiere que lo ayudes a configurar las cuentas, que
le bajes el WhatsApp, ese cliente siempre esta. El
mano a mano es importante.

Y ahoraestdllegandotodolo que es el 5G.

Ahora estd pasando que estd dejando de
funcionar la tecnologia 2G. Entonces estan
viniendo muchas personas mayores con teléfonos
de teclas, que eran 2G y no tienen mas linea. Y es
complicado porque pueden perder contactos, y
hacer ese traspaso de un teléfono que tiene 10 o
15 afios a uno actual es complejo. Ensefarles
dénde se leen los mensajes, cosas que no les
marcha y les cuesta acostumbrarse. Eso es algo
que nos ha ocurrido ahora en esta segunda
quincena de octubre. Todo el tema de que el 2G
dejade funcionar.

o

ARTIGAS Y BENGOA
4342 2106
Mas de 90 arios
a su serviclio




éCuales son a tu entender las claves para
mantenerse por tanto tiempo?

-Y creo que es eso. En la calidad de la atencién, en
poder ayudar y asesorar. Hoy en dia hay muchas
personas mayores que les cuesta mucho ponerse
a tiro con la tecnologia. Y por eso es bueno tratar
de estar. A veces viene un cliente a pedirte que no
sabe cdmo se manda un mensaje de texto y lo
ayudas. Siempre estamos y ese es un poco el
diferencial.

El asesorar y el tener variedad también. Tenemos
estuches de teléfono de hace 10 afios. Y a veces
vienen a buscar y encuentran y sino trato de
conseguir. Sigue habiendo una demanda de
estuches de hace varios arios, teléfonos no tanto.
A veces vienen con un teléfono de hace 10 afos y
nos preguntan si sigue viniendo, porque quieren
el mismo, peroyano estan.

¢Qué anécdota recordas del trabajo en el dia a
dia?

Cuando la persona viene y nos pide que le
ayudemos a configurar su teléfono, o su
WhatsApp o quiere hacer un respaldo de la galeria
de fotos, si bien légicamente no se le revisa el
teléfono a la persona, para ayudarla en este tipo
de cosas hay que entrar a la aplicacién, y bueno,
alli aparece cierto material que sin duda genera
una pequena incomodidad. Pero es parte del

ENECESITAS

FINANCIAMIENTO?

trabajo y a la gente hay que asesorarla. A veces
agarras un celularyyaaparece algo en el fondo de
pantalla mismo.

éVes 19 afos mas de Tu Celular a futuro?
Capaz que si. Tal vez no yo, que siga alguien. Pero
latecnologia es unrubro que tiene muchavida.

éCual ha sido el vinculo que han tenido con el
Centro Comercial?

Creo que estamos desde el principio casi. Porque
en aquel momento el Clearing lo tenia el Centro
Comercial y se trabajaba mucho con créditos de la
casa. Siempre seguimos siendo parte aunque
dejo de estar alli el Clearing. No lo recuerdo de
memoria, pero desde un principio si.

Pensa en Marcre!
Somos tu Solucidon
Financieral

» Contamos con un servicio de descuento de cheques, rapido y sin tramites.

Contactos:

= info@marcre.ccom.uy (L) 098 728 611

'~ MARCRE




San pfe cle Flest_a <
UTNN. '

FALTA MUY POCO PARA EL GRAN SORTEO DE
FIN DE ANO !!

SORTEO 27 DE DICIEMBRE 2024

iNo te pierdas la oportunidad! Recuerda que puedes pasar por nuestra oficina a comprar tus
cupones hasta el viernes 20 de diciembre.
i Te esperamos!

iiiNO olvides que podes ser el ganador del auto 0 km !!!

CERO

POR QUE FonoPedido: 4342 6441

PENSAS QUE NOS [ESSNNpiiig

DEMORAMOS E-mail: echedo®@adinet.com.uy
Ansina y Artigas




Facturacion Electrénica

:Sabias que a partir de Enero de 2025 la
facturacion electronica va a ser
obligatoria?

Te invitamos a este taller donde se
hablara sobre qué es y como funciona.
ilnscribite!

12/m
19hs

Centro Comercial e Industrial
de San José- Artigas 525

09137 67 03

sanjose@centros.uy

. CENTRO :e:n:st;'r;:amerch\ "
Or_)yme G, @3

Bolsas - Bandejas - Papeles descartables en general ’
Ventas por mayor y menor

Sofuvioney o onpagues  pOLI PLAST
HERRERA 558 entre 25 de mayo y Sarandi
O 43426244 () 098 391 205
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Noticias de interés general

/ /

Centro Comercial de San José recibid al presidente de
BPS y su equipo

El pasado 31 de octubre, el Centro Comercial de San José recibié a Dr. Alfredo Cabrera, presidente de BPSy
su equipo para dialogar sobre las necesidades de los comerciantes de San José, las cuales fueron
planteadas en el marco de un plan de trabajo en el cual esta trabajando directiva desde hace unas
semanas.

A

7 e lndustrial de
J San José

PAPELERIA COMERCIAL - TARJETERIA - AFICHES - VOLANTES - BANDERAS
REMERAS - BANDERINES - IMPRESION DE UNIFORMES - CARTELERIA PUBLICITARIA
ADHESIVOS PUBLICITARIOS - IMPRESOS SOBRE TODO TIPO DE MATERIALES

vestro®mejor logro 882 5?3’» 2873 @E]jm

es su satis faccién 4342 5415 impresoradelparque@gmail.com
FRANCISCO ESPINOLA Y POMPILIO GARCIA - PARQUE RODO - SAN JOSE




Convenios
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Descuentos en los tickets de los
medicamentos; sin pago de érdenes
paramédicos.

BANCO DE SEGUROS

Descuento del 20% en seguros de
automoviles.

~
m m
m m

PARQUE DE VACACIONES
UTE - ANTEL

Descuentos en las tarifas del Parque
de Vacaciones.

A CORREO

URUGUAYO

e—
e

Descuento del 15% sobre el precio fijado
en la tarifa Ventas Crédito vigente, en
cartas simples, cartas certificadas y
paquetes a nivel nacional.

£ FUNDASOL

Descuento del 25 % en cursos que dicte
Fundasol. Descuento del 10% en los
servicios de Formacién en la Empresa.
Tasas de interés preferencial en
microcréditos.

EMERGENCIA MOVIL

Descuento del 50% para mayores y
un 55 % a menores de 14 afios sobre
el costo particular.

Se
*W. REPUBLICA

. a MICROFINANZAS

Financiamiento para ventas, de entre $3.000 a
$37.000 hasta en 18 cuotas, con las siguientes
ventajas: 1) no tiene arancel para el comercio,
2) el pago se hace entre las 48 a 72 hs desde que
se envian los documentos, a través del BROU.

OSECOM

Primer Servicio de Compania

Descuentos del 15% del precio de lista en
su producto Compafiia Calificada,15% del
precio de lista en el producto Grupo
Familiar.

J'SEPECO

SIEMPRE A TU LADO

Tarifa rebajada con derecho a 8 hs de
servicio. En cualquier otra cobertura se
otorga un descuento del 20% en la cuota
estandar.

UNIVERSIDAD DE LA EMPRESA

Para hijos de asociados: descuento del
25% en carreras Universitarias,
Postgrados y Maestrias, y el 30% en
Carreras Técnicas.

Empresa Fanebre

Para empresas socias y funcionarios
directos: descuento del 10% en
servicio funebresy de cremacion.

AUTOCONFIANZA

Clases de manejo. Descuento del 30% en
la primera clase. Beneficio para
empresarios socios, sus familiares
directos, y funcionarios directos.

cambilex ~

Una empresa Abitab
Rebaja de 2 puntos en las tasas de interés anual
aplicadas para las operaciones en moneda
nacional. Participacion de charlas de mercado
organizadas de comun acuerdo entre el CCSJ y
Cambilex. Los socios contaran con usuario de ID
digital, sin costo alguno para el usuario.

optica Florida

Descuento del 30% y 2x1 en lentes
recetados. 15% de descuento en lentes
de sol. 15% de descuento en lentes de
contacto y productos de
mantenimiento.

- W -
WCEThasm
v ® @ © @ impresos que distinguen
10 % de Descuento en todo PAPELERIA, y 15
% de Descuento enimpresos.
Los descuentos no son acumulables con
otras promociones, y se hacen efectivos con
el pagoen CONTADO EFECTIVO O DEBITO.
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Noti___cias de interés
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/

Concurso de vidrieras navidenas: inscripciones abiertas
hasta el 10 de diciembre

Por Diego Casco Dabosio

Se realizo el lanzamiento de los Concursos navidefios
2024, promovidos por la Intendencia de San José, el
Centro Comercial e Industrial de San José, La
Asociacion de Comerciantes e Industriales de Rincdn
de la Bolsa, el Centro Comercial e Industrial de
Libertady el Centro Pyme.

En esta edicién, se podra participar en tres
categorias: Vidrieras navidefas, Fotografia navidefa
y Balcones, fachadas y jardines navideiios. Las
inscripciones son gratuitasy se concretan a través del
formulario bit.ly/3YMGA6m.

El plazo se extiende hasta el martes 10 de diciembre
para todas las categorias. Las bases y los detalles de
los concursos estan disponibles en la pagina web de
la Intendencia, sanjose.gub.uy. Los interesados en
obtener mas informacion pueden consultar al 4342
9000 internos 1191/1192, de lunes a viernes, de
09:00 a 15:00 horas, o por el correo electrénico
mesadeturismo@sanjose.gub.uy.

En tanto, el Centro Pyme brindara una capacitacion
sobre disefio de vidrieras. La misma se realizara en
dos modalidades: presencial en Ciudad del Plata y
virtual para el resto del departamento. Contara con
cuatro instancias de dos horas cada una. Las

) sup

inscripciones se abriran el viernes 1 de noviembre, a
través del 091376 703.

El lanzamiento se realizd el pasado miércoles 30 de
octubre en el Espacio Cultural San José. Los detalles
fueron brindados por Pedro Rodriguez, integrante de la
Mesa Departamental de Turismo, Noelia Chacén,
coordinadora del Centro Pyme y Mercedes Marifio,
integrante deljurado.

Oscar Sobrera, directivo del Centro Comercial destacé
que “lalinea del Centro Comercial de los ultimos afios se
centra en labusqueda de herramientas que permitan un
mayor consumo en el comercio local. El principal
competidor en ese sentido es Montevideo, a eso se le
suma la situacién de Argentina y en base a todo eso es
que se han ido buscando lineas de trabajo para generar
un comercio local fuerte y que venda parejo todo el afio,
pero ademas que no pierda ventas en las fechas mas
importantes como en este caso las fiestas tradicionales”.
“En ese sentido conversamos con la Intendencia, ellos
comenzaron a adornar la ciudad en las fiestas navidefias
y nosotros desde nuestro lado se nos ocurrié la idea de
promocionar que los comercios de alguna manera
pudieran vestir sus propios locales de una manera
diferente y hacerlos mas atractivos a la vista de los

ermatch

apuestas deportivas

Banca de Cubierta Colectiva
de Quinielas de San José




clientes. De allisurgié laidea de hacer una competencia
devidrieras” recordd el directivo.

Sobrera destacé que al dia de hoy se llevan realizadas
varias ediciones. “La intencidon ha sido siempre
embellecer la ciudad y llevarla a que sea lo mas
apetecible posible paralos clientes y que de esa manera
los comerciantes puedan tener unaventaimportante”.
Sotuvo que “en cualquier comercio la primera puerta
de entrada es la vidriera. Si es agradable, linda,
novedosa, con lindos productos, bien exhibidos, las
chances de venta son mayores. Y un poco eso es lo que
busca el Centro Comercial, generando una

competencia sana y una movida que vaya en la misma
linea de lo que la Intendencia queria hacer
embelleciendo la ciudad en estas fechas”.

Finalmente valord otras iniciativas que se han
desarrollado en paralelo, como la campaia San José de
Fiesta, que ha contado con sorteos en las principales
fechas comerciales del afio y que en esta navidad

Tel.: 4342 3790

email: icanasta@gmail.com

tendra el principal sorteo, con un auto cero kildmetro
como premio principal. “Son propuestas que se han
ido manteniendo porque cada vez son mas los
comercios que se sumany se anotan a esos concursos”
concluyé Sobrera.

SERVICIOS

* Alineacion
- tren delantero

- tren t.rasero EL ME.’T
- 3ereje SERVICIO
Balanceo AL MEJOR PRECIO

Mecanica ligera
Cambio de aceite
Cambio de filtros
Revision general del vehiculo

(0 091316 189
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Vencimientos

I 1. VENCIMIENTOS DGI 2024

Mes de pago CEDE NO CEDE

Enero 22 25 22
Febrero 22 . 26 I 20
Marzo 21 . 21 l 20
Abril 23 ' 25 ' 23
Mayo 22 . 27 I 20
Junio 24 . 25 . 20
Julio 22 I 25 ' 22
Agosto 22 . 26 ' 20
Setiembre 23 l 25 ' 21
Octubre 22 ' 25 I 20
Noviembre 22 . 25 . 20
Diciembre 23 - 26 ' 20

| 2. VENCIMIENTOS BPS 2024

EMPRESAS CON EMPLEADOS

Mes de pago ot-)lI gz;tgst. s?e;?:g?g

Enero 16 17
Febrero 19 l 20
Marzo 15 . 18
Abril 15 l 16
Mays 6 7
Junio 17 I 18
Julio 15 16
Anats 15 ' 16
Setiembre 16 l 17
Octubre 15 ‘ 16
Noviembre 15 ‘ 18

Diciembre 16 ‘ 17

Pequena empresa
(IVA minimo)

EMPRESAS SIN EMPLEADOS

Mes de pago

Enero
Febrero
Marzo
Abril
Mayo
Junio
Julio
Agosto
Setiembre
Octubre
Noviembre

Diciembre

Direccion: 25 DE MAYO 560

Tels: 4342 5159 - 4342 7389
Ciudad: San José de Mayo

URUPAGO
RED DE COBRANZA

CANN

HERRERA 201

Dir: HERRERA 201 / Tel: 4342 9377
Ciudad: San José de Mayo

Red Nacional de Cobhranza

FONASA SERV. PERSONALES

Todos los Todos los
digitos Masce pRgC digitos
22 Enero 25
23 Febrero 26
21 Marzo 21
19 Abril 24
22 Mayo 27
24 ‘ Junio 24
22 ‘ Julio 25
21 Agosto 26
20 Setiembre 25
21 Octubre 25
21 Noviembre 25
20 Diciembre 23
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€Sas

FELICITAMOS A LOS SIGUIENTES SOCIOS DEL
CENTRO COMERCIAL DE SAN JOSE POR SU
ANIVERSARIO:

NOVIEMBRE

e ACTIEMPO LIBRE

e ANABELLA RODRICUEZ

¢ ASOC.DE TRANSPORTE
MARAGATO

* BANCO REPUBLICA SUC. SAN
JOSE

e BESALCO

* DODY CONZALEZ

* FERRETERIA SAN JOSE SRL

e GEPPETO

* IMPRESORA DEL PARQUE

Avda. Manuel D. Rodriguez
y Larriera
Tel. 4342 1390

IDAN/AIDIETRIVA

D ON FR ANCI SCO Sucursal:Fljeegzrg y Artiga

Plaza 4 de Octubre

NOVIEMBRE

ISMAR ELECTRICIDAD
JORGE BASICGNANI
LC.DA

LA TORTERIA DE TOTO
MARCRE

MARIANA ARANDA
NELLY CLARA
PANALERA SAN JOSE
PELUQUERIA VANGUARDIA
SALON ARTIGAS

TU CELULAR
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