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Institucional

¢QUIENES SOMOS?

El Centro Comercial e Industrial de San

José es unainstitucion gremial, social y de N U E STRUS S E RVI c I 0 S

servicios que representa al sector privado
empresarial del departamento desde el

afio 1911. Promueve la profesionalizacion SERVICIOS GREMIALES
del empresario maragato, brindando e Actividades de capacitaciény
soporte para el desarrolloemprendedor. fortalecimiento empresarial.
» Disefioy publicacién de llamados laborales
VISION e Asesoramiento econdémico y tributario.
e Acceso a convenios con importantes
Como referente empresarial en la beneficios.
sociedad maragata, buscamos articular e Campafias de apoyo al comercio local.
acciones para lograr el entendimiento « Sala de conferencias / Sala de reuniones.

entre todas las partes interesadas.
Trabajar para lograr el bien comun a
través de proyectos generadores de
desarrollo y de trabajo genuino de
calidad. Generar valor en nuestras
actividades y potenciar el desarrollo
productivo departamental.

SERVICIOS DE GESTORIA
e Servicio de contabilidad.
e Liquidaciény pagos ante BPS, DGI, MTSS.
e Liquidacién de sueldos y jornales.
* Asesoramiento de Contador Pdblico.

MISION
Defender al sector empresarial formal, @) www.ccisanjose.com.uy
procurando conocer las inquietudes del CONTACTOS info@ccisanjose.com.uy
socio paraanticiparse alos cambios que lo Q43422052
afectan. Realizar una comunicacion ® 092373 561

efectiva y poner a disposicion de los
empresarios, las herramientas que le
permitan profesionalizarse y ser
sustentables en el tiempo. Actuar de
manera transparente. Promover el OFICINA'Y
sentido de pertenencia, la solidaridad, la HORARIOS ® ;‘;”9":3;:‘19;";‘;5
identidad y la responsabilidad social : ’

empresarial entre nuestrosintegrantes.

Artigas 525, San José
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LLEGO DICIEMBRE !!!

San José de Fiesta

El gran sorteo de fin de afio esta por llegar y un espectacular Suzuki
Alto Okm podria ser tuyo!!

RECUERDA que el 27 de diciembre se llevara a cabo la transmisidn en vivo
por Instagram para anunciar al ganador, jasi que no te lo puedes perder!

@ El horario auin esta a confirmar, asi que manténte at\ento a nuestras
redes sociales. \ ff p

CNECESITAS o e o,
FINANCIAMIENTO? Financiera!

» Contamos con un servicio de descuento de cheques, rapido y sin tramites.

Contactos: % info@marcre.com.uy (© 098728 611 ' MARCRE




Nota a socio del mes

“Los ninos muchas veces nos enseian”: Petit Baby
cumple 18 afios

Por Diego Casco Dabosio

Petit Baby estd de festejo. El local ubicado en 25 de Mayo entre 18 de Julio y Bengoa estd llegando en este
mes de diciembre a sus primeros 18 afios. Carmen Arrechea lleva adelante el emprendimiento que se
caracteriza por brindar todo tipo de articulos para la familia, desde embarazadas hasta nifios. En didlogo
con el Centro Comercial conto como ha sido la reconversion al venir de un rubro distinto, el gusto por la tarea
diariaylaimportancia de estar actualizado en un mercado que estd en constante cambio.

¢Cuando y como comienza Petit Baby?

En mivida jamds sofé que iba a trabajar en un
local de juguetes y con articulos para nifios.
Fallece mi papd que tenia una estacion de
servicio que trabajabamos desde chiquitos
entre San José y Trinidad, y por un tema
sucesorio mi hermana se queda con la estacion
de servicio y mi marido y yo quedamos sin
trabajo. Entonces teniamos un muy buen
amigo de muchisimo tiempo, y buscabamos
gué hacer y me comenta que su hermano hace
mucho tiempo que queria abrir una franquicia
pero que todavia no habia encontrado con
quién. Este muchacho nos conocia hace
mucho, y de esa manera Ruiz y su sefiora que
era quienes tenian Petit Baby Montevideo que
habian abierto en setiembre en la zona de
Pocitos, entonces nos ofrece. Lo primero que

Petit Baby - Carmen Arrechea

pensamos fue en el pasaje de una estacién de servicio
aunlocaldearticulos de bebé.

De esa manera fui a Montevideo a ver qué era el
concepto de Petit Baby, porque yo me imaginaba una
jugueteria y te das cuenta que es todo un concepto.
Aquiadentro hay de todo.




Qué quiere decir que sea un concepto?

Tu encontras todo paralamama. Desde el pantalén
maternal, hasta la ropita para el bolso, la cuna, el
coche y seguis hasta los 10 afios mas o menos,
entre juguetes o productos que podamos tener
para captar a esos clientes. Es como para la mama,
el papa y toda la familia, vienen abuelos también.
Incluso hoy ya tengo clientes que estan manejando
suauto, porque al llegar alos 18 afios imaginate.

éComo fue reconvertirse de la estacion de servicio
y empezar a indagar en un mundo totalmente
distinto?

Fue todo un aprendizaje. A esa altura yo también
tenia hijos, pero uno estaba entrando a lafacultady
el otro tenia 15. No tenia idea de lo que habia. De
hecho hoy cada tanto vamos a las empresas a
comprar y siempre hay cosas diferentes. Es un
nicho muy amplio por todo lo que abarca bebés y
nifos. Y fue un aprendizaje, aparte mi marido
tampoco trabajaba en esto, entonces es como que

estaba siempre aprendiendo que fue un tema en
el que nos ayudd muchisimo la casa madre.

El apoyo inicial de los amigos que senalabas
antes.

Claro. Ellos habian abierto en setiembre de 2006
y nosotros el 4 de diciembre de ese mismo afio.
Casi al mismo tiempo. Ellos abrieron otra casa al
tiempo y de esa manera hasta ser hoy 16 casas de
Petit Baby en todo el pais. Nosotros somos la
primera franquicia. De cierto modo fuimos el
experimento.

Estan desde la génesis entonces.
Yo me considero parte. De hecho en el 2020
cuando muchos se tuvieron que quedar en sus
casas durante la crisis del Covid. Se me partia el
alma, porque ellos que sonlas principales sevan a
sus casasqueird asuceder con las delinterior.

Y pasé ahora con el tema cambiario con
Argentina que tres sucursales cerraron.

Nuestra trayectoria nos identifica

CERO

POR QUE
PENSAS QUE NOS
DEMORAMOS

FonoPedido: 4342 6441

Tel. adm.: 4343 1384

E-mail: echedo@adinet.com.uy
Ansina y Artigas



¢Como fueron los primeros afios en su primer local
y el pasajeadonde estanahora?

Cuando abrimos el local que era chiquitito, la duefia
nos decia que era muy chico para Petit Baby.

Es el que estd acd pegado. Ese fue el primerlocal, que
de hecho tuvimos que hacerle un entrepiso porque
no nos entraban todos los productos. Y ahora hace
10afios que estamos aca en el local nuevo.

Cuando nos ibamos a mudar de local mi marido no
queria cambiar. Porque este local era enorme, tenia
muchas nanas que habia que solucionar para dejarlo
preparado. Y me decia que no y que no. Asi que le
presenté el proyecto armado, no como marido,
como sifuese unsocio. Le dije aca estd, esto es lo que
yo quiero. Y nos parecia un montén el tamafio. Pero
hoy gracias a dios tenemos los depdsitos llenos y el
local también. Quiere decir que al final estuvo

TODO LO QUE UD. NECESITA EN:

JARDINERIA ASESORAMIENTO
MOTOSIERRAS TECNICO
DESMALEZADORAS \‘ 7

HERRAMIENTAS ELECTRICAS Inc

TORNILLERIA

veni al color

bueno. Ahora el local nos permite realizar
actividadesincluso.

Han cambiado muchas cosas en estos 18 afios,
pero a tu entender écual es la receta para
mantenerse tanto tiempo?

Creo que el amor a lo que hacés es
importantisimo. Si lo que hacés no es con amor,
es como que no sale bien. Una cosa que amé
desde el primer momento aca es que todo era
positivo. Desde la mama que viene embarazada
viene positivay contenta, el pap3, los abuelos, los
tios, los primos, todos vienen encantados. Se
acompafia una etapa preciosa y les
solucionamos. Aca en el local tenemos garantia
de todo lo que se ve. Siempre tratamos de
solucionarte si tenés algun problema o te falla
algo. De hecho las empresas que no nos dan
garantia en sus productos no los traemos mas. La
idea mia es que no te quedes con esa sensacién
de que compré algo y me dejaron abandonado.
Estamos ahi para asesoraryacompafiar.

El vinculo con los empleados también es
importante.

Para mi es clave es el grupo de trabajo. Yo tengo
un lema que a veces hasta mis propios hijos se
rien. A mi no me gusta cambiar de empleados.
Tuve mi primera empleada durante ocho afios,

ARTIGAS Y BENGOA
4342 2106
H Mas de 90 arios
a su servicio
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Solange, que es como mi hija y seguimos con una
relaciéon preciosa. Y las chiquilinas que estdn ahora
ya tienen ocho afios y pico conmigo. La idea es que
el grupo de trabajo esté contento. Si tenés un
grupo de trabajo que tiene roces o que esta
descontento, la gente lo nota.

Ademas lo tenemos claro las chicas y yo. Yo no
puedo sin ellas y ellas no tienen trabajo sin mi.
Entonces es como que hemos hecho ese grupo que
incluso en la pandemia nos fuimos manejando y
acompanandonos para mantener el trabajo.

Es un rubro que cambia continuamente, écOmo
manejan el tema de la mercaderia que va
quedandosinvender?

Es raro, hace 20 o 30 aios jugaban con Tortugas
Ninja o Power Rangers, y hoy eso estd de moda de
nuevo. Es algo que pasa continuamente. Siempre
estds aprendiendo y viendo lo que te pide el
publico. Y ahora algo que esta pasando es que los
chiquitos que les llega informacidn a través de los
celulares vienen y te piden cosas que no han
llegado. Entonces ellos muchas veces nos
ensefan. Hay que estar actualizado.

é¢Comoinicia ese espiritu emprendedor?

- Siempre fuimos muy emprendedores con Javier,
mi esposo. Siempre buscando qué o como. Hasta
el dia de hoy me pasa que quiero hacer otras cosas
y me mantengo.

éDentrodel rubro?

No, otras cosas, que a veces mi marido me dice
frena, porque sino estamos todo el tiempo
trabajando y estd bueno también tener tiempo
parauno.

Esa inquietud de emprendedor es como que no
sevanunca.

Ah yo creo que no. Hasta hace poco seguia con
ganas de emprender en algo. Me parece que el
emprendedor siempre estd con cosquillas. Sino
me aburro. Por ejemplo esos meses chatos de
ventas siento que tengo que tener algo para
romper la monotonia. Por eso se organizan
eventos, como el de Lego hace poco.

éComo es el vinculo que mantienen con el
Centro Comercial?

- Nosotros ya éramos socios desde que teniamos
la estacion de servicio. Cuando llegué aca no
tenia ni idea, porque los comerciantes que habia
eran amigos mios, porque les compraba y los
conocia de toda la vida. Pero no tenia idea cdmo
se manejaba en la ciudad y comercio. Entonces
me tuve que haceralos golpes.

¢Estan para 18 aiios mas?

Supongo que si. Ami me encanta. Ahora te podés
jubilar, que queden las chicas, poner a alguien a
cargo. No me veo en mi casa aun, porgue
necesito estartodo el tiempo haciendo algo.
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Nayldad

EN SAN JOSE

Del 8 al 23 de diciembre

Espectaculos - shows Vivamos la magia
concurso de vidrieras de la Navidad.
feria navidena Celebremos las
talleres de cocina fiestas tradicionales.
exposiciones y muestras. Actividades en todo
Carrera navidena el departamento.
y actividades recreativas.

Fiestas
Uruguayas

k J E@z Ministerio
de Educacién

y Cultura
UruguayNatural

Ministerio de Turismo

Direccién Nacional
de Cultura
AREA DE GESTION TERRITORIAL

Evento declarado
de interés turistico por
el Ministerio de Turismo

Intendencia
de San Jose




4
-4

Noti___cias de interés
/

general
/

Centro Comercial organizo talleres de facturacion
electrdnica para aportar informacion frente a una
normativa que sera obligatoria

Por Diego Casco Dabosio

La facturacidn electrénica sera obligatoria desde el
proximo mes de enero de 2025. En este marco el
Centro Comercial de San José, el Centro Comercial de
Libertad, la Sociedad de Productores de Leche de
Rodriguez, la Asociacién Rural de San José, el Centro
Pyme y la Intendencia, llevaron a cabo talleres
informativos en San José, Libertad y Ecilda Paullier, con
una destacada participaciéon de empresarios vy
comerciantes. Las instancias se desarrollaron con el
objetivo de aclarar dudas y brindar herramientas
sobre esta modalidad.

El primero de estos encuentros tuvo lugar en San José
el pasado miércoles 13 de noviembre, con mas de 30
participantes que pudieron conocer en detalle los
requisitos, prestadores de servicio disponibles y
beneficios segun el tipo de empresa. A esta instancia le
siguieron los talleres en Libertad y Ecilda Paullier, con
similares niveles de convocatoria.

Los encuentros estuvieron dirigidos especialmente a
socios contribuyentes de IVA bajo el régimen de
pequeia empresa, servicios personales o régimen
general, pero también abiertos al publico en general.
Durante las jornadas, se abordaron problematicas
comunes como la falta de equipos electrénicos, el

limitado uso de computadoras y el temor al cambio,
ofreciendo orientacion para superar estos desafios.

El Centro Comercial de San José destacé que estas
actividades refuerzan el compromiso con la
profesionalizacién de los empresarios locales y su
adaptacién a las transformaciones que exige el
mercado. "Estas iniciativas son clave para anticiparnos
a los desafios y acompafar a nuestros socios en
procesos de cambio", subrayaron.

Concluidos los talleres, las organizaciones promotoras
aseguraron que continuaran brindando respaldo vy
asesoramiento a quienes necesiten implementar la
facturacion electrénica en sus actividades.

Centro Comercial e Industrial de San José

¢C) supermatch

apuestas deportivas

Banca de Cubierta Colectiva
de Quinielas de San José
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Noticias de interés general

/ /

Facturacion Electronica: incorporacion de restantes
contribuyentes de IVA

El plazo de incorporacion al régimen de Facturacion Electrdnica para estos contribuyentes es el 31 de diciembre de

2024.

Continuando con este proceso, la Resolucidén N° 2548/2023,
que modificd la Resolucién N°2389/2023, establecié como
plazo el 31/12/2024 para la incorporacion al régimen de
Facturaciéon Electrénica del resto de los contribuyentes de
IVA. Asimismo, a partir del 01/01/2025, los contribuyentes
del IVA deberdn adquirir la calidad de emisor electrénico
desde que se inscriban, reinicien actividades, o se
constituyan en contribuyentes del mencionado impuesto.

De esta forma, a partir del 1/1/2025 serdn emisores
electrénicos todos los contribuyentes de IVA, incluso de IVA
Minimo, con algunas excepciones puntuales:

e los que desarrollen exclusivamente actividades
agropecuarias y obtengan el ejercicio ingresos inferiores a 4
millones de Ul.

e quienes realicen exclusivamente actos de agregacién de
valoren la construccién sobreinmuebles.

e contribuyentes del Impuesto a las Rentas de los No
Residentes.

También mantienen la excepcién los contribuyentes
exonerados de impuestos administrados por la DGI por
todas sus operaciones (excepto los usuarios directos e
indirectos de zona franca) y los contribuyentes del
Monotributo, del Monotributo Social Mides y del Aporte
Social Unico de PPL.

CANIOLS/

Direccién: 25 DE MAYO 560

Tels: 4342 5159 - 4342 7389
Ciudad: San José de Mayo

URUPAGO
RED DE COBRANZA

CGAN

HERRERA 201 /&

Dir: HERRERA 201 / Tel: 4342 9377
Ciudad: San José de Mayo

Red Nacional de Cobranza

PAPELERIA COMERCIAL - TARJETERIA - AFICHES - VOLANTES - BANDERAS
REMERAS - BANDERINES - IMPRESION DE UNIFORMES - CARTELERIA PUBLICITARIA
ADHESIVOS PUBLICITARIOS - IMPRESOS SOBRE TODO TIPO DE MATERIALES

e troomejor logro 353774 %07
es Su satisfaccidn 4342 5415 impresoradelparque@gmail.com

FRANCISCO ESPINOLA Y POMPILIO GARCIA - PARQUE RODO - SAN JOSE




Convenios
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Descuentos en los tickets de los
medicamentos; sin pago de érdenes
paramédicos.

BANCO DE SEGUROS

Descuento del 20% en seguros de
automoviles.

~
m m
m m

PARQUE DE VACACIONES
UTE - ANTEL

Descuentos en las tarifas del Parque
de Vacaciones.

A CORREO

URUGUAYO

e—
e

Descuento del 15% sobre el precio fijado
en la tarifa Ventas Crédito vigente, en
cartas simples, cartas certificadas y
paquetes a nivel nacional.

£ FUNDASOL

Descuento del 25 % en cursos que dicte
Fundasol. Descuento del 10% en los
servicios de Formacién en la Empresa.
Tasas de interés preferencial en
microcréditos.

EMERGENCIA MOVIL

Descuento del 50% para mayores y
un 55 % a menores de 14 afios sobre
el costo particular.

Se
*W. REPUBLICA

. a MICROFINANZAS

Financiamiento para ventas, de entre $3.000 a
$37.000 hasta en 18 cuotas, con las siguientes
ventajas: 1) no tiene arancel para el comercio,
2) el pago se hace entre las 48 a 72 hs desde que
se envian los documentos, a través del BROU.

OSECOM

Primer Servicio de Compania

Descuentos del 15% del precio de lista en
su producto Compafiia Calificada,15% del
precio de lista en el producto Grupo
Familiar.

J'SEPECO

SIEMPRE A TU LADO

Tarifa rebajada con derecho a 8 hs de
servicio. En cualquier otra cobertura se
otorga un descuento del 20% en la cuota
estandar.

UNIVERSIDAD DE LA EMPRESA

Para hijos de asociados: descuento del
25% en carreras Universitarias,
Postgrados y Maestrias, y el 30% en
Carreras Técnicas.

Empresa Fanebre

Para empresas socias y funcionarios
directos: descuento del 10% en
servicio funebresy de cremacion.

AUTOCONFIANZA

Clases de manejo. Descuento del 30% en
la primera clase. Beneficio para
empresarios socios, sus familiares
directos, y funcionarios directos.

cambilex ~

Una empresa Abitab
Rebaja de 2 puntos en las tasas de interés anual
aplicadas para las operaciones en moneda
nacional. Participacion de charlas de mercado
organizadas de comun acuerdo entre el CCSJ y
Cambilex. Los socios contaran con usuario de ID
digital, sin costo alguno para el usuario.

optica Florida

Descuento del 30% y 2x1 en lentes
recetados. 15% de descuento en lentes
de sol. 15% de descuento en lentes de
contacto y productos de
mantenimiento.

- W -
WCEThasm
v ® @ © @ impresos que distinguen
10 % de Descuento en todo PAPELERIA, y 15
% de Descuento enimpresos.
Los descuentos no son acumulables con
otras promociones, y se hacen efectivos con
el pagoen CONTADO EFECTIVO O DEBITO.
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Noticias de interés general
r

Presentacion de convenio entre el BPS, Antel, Claro y
Movistar

A partir de diciembre se habilitarén llamadas
telefdnicas gratuitas al BPS, desde teléfonos fijos
y cualquier compaiia telefonica movil.

Con el objetivo de mejorar la atencién de los
beneficiarios y contribuyentes, el Banco de
Prevision Social, Antel, Claro y Movistar
presentaron un convenio que posibilitara la
realizacién de llamadas telefénicas gratuitas al
BPS, desde teléfonos fijos y cualquier compafiia
telefénica movil.

A través de este convenio se acuerda que no se
facturen ni cobren las llamadas realizadas desde
teléfonos fijos al 0800 1997 o desde celulares al
*1997, garantizando el acceso sin costo para los
usuarios de los servicios de telecomunicaciones
de lastres compaiiias.

El uso de este beneficio se limitara a la atencién
delos servicios brindados por el BPS, asegurando
guese utilice de manera adecuadayde buenafe.

: 4342 3790

SERVICIOS

\ CANASTA

o0 -mw@m

email: icanasta@gmail.com

e Alineacion
- tren delantero

- tren t.rasero EL MW
- 3er eje SERVICIO
Balanceo AL MEJOR PRECIO

Mecanica ligera
Cambio de aceite
Cambio de filtros
Revision general del vehiculo

(0 091 316 189
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Noticias de interés g
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Inauguracion de Nuevo Centro de Comando Unificado
Departamental

El pasado miercoles 13 de noviembre se llevd a cabo la inauguracion del Nuevo Centro de Comando
Unificado Departamental. El Centro Comercial e Industrial de San José tuvo honor de estar presente en
este importante evento, siendo uno de losimpulsores iniciales del proyecto, junto a otras instituciones, en
sus primeras etapas.

Bolsas - Bandejas - Papeles descartables en general ’

V(:_-ntas por mayor y menor ’.’
Sofuvioney on onpaguey  POL PLAST

HERRERA 558 entre 25 de mayo y Sarandi
QO 43426244 () 098 391 205
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Aniversario de empresas
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FELICITAMOS A LOS SIGUIENTES SOCIOS DEL CENTRO
COMERCIAL DE SAN JOSE POR SU ANIVERSARIO:

DICIEMBRE

3YT1

BEGUMAR

CAMARA INMOBILIARIA MARAGATA
DANIELA CARABALLO
DIVA PUBLICIDAD
FARMACIA HORIZONTE
LA FERIA

MILTON GOMEZ IBALDI
OPTICA FLORIDA
OPTICA CARCIA
OPTICATOL

OSCAR MARTINEZ
PETIT BABY

SERVIAM SA

VISION CIUDADANA

3/

N/

IDAN/AIDIETRIVA

Avda.a;tﬂgln%rd rig e D ON FR AN CI S C O SucursaI:FI-rIgrr‘Erg y is

Tel. 4342 1390 Plaza 4 de Octubre




	Página 1
	Página 2
	Página 3
	Página 4
	Página 5
	Página 6
	Página 7
	Página 8
	Página 9
	Página 10
	Página 11
	Página 12
	Página 13
	Página 14
	Página 15

